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SERWIR CAVENIR

VOUS ACCOMPAGNER POUR STRUCTURER VOTRE STRATEGIE A LEXPORT, CHOISIR UNE

ZONE DE PROSPECTION ET PREPARER VOS PREMIERES DEMARCHES A L'INTERNATIONAL
VOUS APPORTER UN SOUTIEN EN TRESORERIE

DEPENSES ELIGIBLES

* Frais de déplacerent salariés etfou du représentant légal de
'entreprise.

* Frais de séjour de salariés et/ou du représentant légal de
Fentreprise (hdtel, restauration, déplacement de proximité et
autres frais éventuels). Forfait de 200 € par jour et par personne.

* Formmation linguistique pour les langues des pays visés at

formation en anglais ;

* Frais d'inscription et de participation a des manifestations
commerciales dont salons aphygitaux » et digitaux, a une
mission collective d entreprise...

* Etude(s) de marché

* Traduction des documentations commerciales et du site interneat
dans les langues des pays visés et en anglais ;

* Prestation d’accompagnement obligatoire réalisée par un
prestataire préalablement agréé par Bpifrance Assurance Export.

En savoir plus : bpiirance.ir

Dépot en ligne

L'assurance prospection accompagnement esi délivrée par Bpifrance Assurance Export au now, powr e comple of sours le contrdle de PEd en vertu de Varticle L 432-3 du code des assumances

TPE-PME
Primo exportatrices

(GA export < TME)
Hors négoce international

Budget garanti
De10000 €
a40000¢€

Montant de I'avance
65% du budget
garanti

lerversement de
a0%
a la signature du
contrat

Tous pays

Sauf exclusion au titre de la
Politique Financement Export
(PFE) et pays sous sanction

Prospection:
24 mois

Franchise:
24 mois

Aerill X121

Bpifrance Assurance Export - Document nan coniraciuel
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Période de prospection
24 mois

Vous définissez volre siratégie avec aide de volre

conseil af réalisez vos démarches de prospechion

Chifire d'Affaires

‘Accord'

Demande
d'une APA

: Signature du contrat APA sous

prestation par une sociéte agroée®

Exemple

Avance = 65% du budget garanti
1er versement = 50% de | Avance

i auqued est soustrait b2 montant de la
: prime (5% du budget garanti).

Signature du
contrat de
prestation®

Baidipel demandd = 40 D00E
Bardgad garant (hedget abgbieratenu) = £ (00
Aance = 65% x budgel garanti = G5% x 40 000E€ = 28 000

1* versemant = 0% @ Avance — prime = 50% x 26 DO0DE - 2 DO0E
1% yersemant = 11 H00E

i resenve de la signature du confrat oe

Période de franchise
24 mois

Vous développez volre activilé commerciale
ganerae par vos démarches de prospechion

|
Export (CAE) sur la zone garantie

Declaration de la zone garantie (pays vises)

et des dépenses engagées surla zone
garantie.

Bilan de la prestation

2éme versement = solde de 'Avance revue
en fonction des depenses engagees sur la
Zohe garanbe

Dieux cas possibles :

51 Dépensas engagdes = Budged garanti
2 wersemanl = 508 & fAvance = 13 000E

21 Despenses engagbes < Budgel garant

La montant die FAwamcE ast revis

Pwersemant = 65% des dépanses engagies — 1V
varsamen

Période de remboursement
36 mois
Vous remboursez an fonchion du succes de vos
démarchas

Remboursement

Déaclaration du CAE généré sur la zone garantie
succas commarcial si CAE 210 x Avance ; 100%
Hyvance.

Succes partiel du proget 513 x Avance < CAE <10 x
Avance @ 10% x CAE.

Echec du projet si CAE =3 x Avance : 30% Avance.

Trois cas possibles -

Pour uneg Avanca = 26 LEHE

Sacces | Ramboursament = 26 D00E

Succds pamel | Ramboursemsent compris enlre T B00E &l 26 DO0E

Eches du proget - Remboursament minimum forlailaing = 304 5
Ayance = T BO0E

contractuel — Awl 2021
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Mon entreprise doit :

" &tre une TPE/ PME francaise ;

o ctrea jour de ses obligations sociales et fiscales ;
C RIT E R E S v disposer d un bilan de 12 mois minimum ;
D’ELIGIBILITE

développement sur le marche domestigue (CA = 0, BN >
e primo ou faiblement exportatrice (CA Export < 1 ME) ;

o avoir une Part Fran caise superieure a 20 %.

®
Nb: 50% des leads ne sont pas éligibles a I’APA (forme juridique, CA insuffisant, FP insuffisants, bp|
RN trop négatif, activité non éligible, Part FR insuffisante)

DOCUMENT CONFIDENTIEL




SITE INTERNET

https://www.bpifrance.fr/catalogue-offres/internationalisation/assurance-prospection-accompagnement

FLYER

GUIDE

p. SERVIR CAVENIR

VOUS ACCOMPAGNER POUR STRUCTURER VOTRE STRATEGIE A LEXPORT, CHOISIR UNE
ZONE DE PROSPECTION ET PREPARER VOS PREMIERES DEMARCHES A L'INTERNATIONAL
VOUS APPORTER UN SOUTIEN EN TRESORERIE

TPE-PME
Primo exportatrices

ES ELIGI

cement salari

Tous pays

Sauf exclusion au titre de la
Politique Financement Export
(PFE) et pays sous sanction

[CA export <1ME)
Hors négoce international

Budget garanti
De 10000 € Prospection:
agoooo€ 24 mois

Franchise :
Montant de 'avance 24 mois
65% du budget
garanti
Remboursement :
1erversement de 36 mois
50%

alasignature du
contrat

L'assurance prospection accompagnement est délivrée par Bpifrance Assurance Export au nom, pour le compte ef sous e contride de [Etat en vertu de I'srticle L472-2 du code des assurances

Documents relatifs a l'Assurance prospection accompaghement

Synthése Assurance Prospection Accompagnement

Liste des prestataires agréés Assurance prospection accompagnement

Attestation de prestations

i, Le guide pratique de I'Assurance Prospection Accompagnement

Bpifrance Assurance Export - Document non contractuel — Aveil 2021

PDF (159.

22 KB)

DOCX (50.

19 KB)

PDF (729.

48 KB)
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Une démarche en 5 étapes E'

ETAPE ©

Bilan du pmjnl
e 0 cwre @ 2 et
Eligibilite E'I"‘u iy
de la demande 4 flemande

Q ETAPEQ
g Signature du contrat
O ETAPE ©
Etude



Eligibilité de la demande - - (

Entretien avec I'entreprise

= PME immatriculée en France, commercialisant des produits
etfou services (hors négoce international, défense et RAD).

* Fentable (si moins de 3 ans 1 GA = 0 et AN = 0, sinon rentabilité
étudiée sur les 3 derniers bilans).

» Disposant de fonds propres (e montant de I'ARS, est plafonnés
au montant des fonds propres).

» Pas en difficultés au sens de la réglementation européenne.

= A jour de ses obligations sociales et fiscales (sauf report justifié).

* Primo ou faiblement exportatrice (CAE < 1 ME).

» Me beénsficiant pas d'une AP depuis e 01/01/201 8 (=i 'entreprise
est bénéficiaire d'une AZP ou d'une AP antérieure & 2018,
elle devra la liquider pour bénéficier d'une APA).

3 ~ o / r\ II
hpt delademande - - \ /
Quelques étapes a suivre o
* LIn canal de dépdt unigue

httpsz//mon.bpifrance. frmon-espace#formulaire’apa
= Qi dépose 7 Le dinigeant.
» Documents obligatoires :
* Khis de moins de 3 mois ;
+ liazse fiscale du demier exercice clos de 12 mois minimum
2 ou 3 demiers bilans disponibles) ;
= statuts de 'entreprise signés ;
= table de capitalisation (datée, signée, avec le cachet de
I'entreprise) ;
= pigce d'identité recto/verso du dirigeant et des bénéficiaires
effectifs ([actionnaires = 25 %) ;
= gttestation de régularité fiscale et sociale |
= HiB.

> EMPEO /e

> IMPEO T

Etﬂgdﬂhmh ................... \ Q)

a compter du dépdt du dossier complet

D MPEQ N\

Signature du contrat ( ﬁ@

Si accord, signature du contrat et versement \\-___
de la 1 tranche dés réception du contrat

de prestations signé (avec un prestataire agréé)

Lecontrat d"APA ne rentre en vigueur qu’aprés signature du contrat
de prestations entre 'assuré et la société de conseil. La société
de conseil doit étre agréée par Bpifrance Assurance Export
au préalable. La société de conseil doit renseigner une fiche
descriptive (modéle en annexe de 'agrément) a joindre au contrat
de prestations.

Bilan du projet de prospection - - -\ =/
A Pissue du projet (entre 12 et 24 mois), o
bilan et versement de la 2 tranche

A I'ssue du projet de prospection, la société de conseil doit faire
un bilan avec l'assuré qui doit, par ailleurs, déclarer et justifier




DES QUESTIONS ?

apa@bpifrance.fr
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