ACCUEILLIR UN STAGIAIRE ?

MENER UNE ETUDE DE MARCHE ?

DEPLOYER UNE ACTION COMMERCIALE ?
PARTAGER VOTRE EXPERIENCE PROFESSIONNELL
A LA RECHERCHE DE NOUVELLES RECRUES ?

ect@ccism.pf

usiness School
TAHITI

« L’ECT, unique Business School en PolyneSIe francaise

au plus pres des entreprises...»

Depuis 10 ans I’Ecole de Commerce de Tahiti forme les cadres polynésiens de demain
motivés a assurer les responsabilités en tant qu’attaché commercial ou responsable de développement
commercial afin de contribuer a I'essor commercial local et international des entreprises qu’ils
integrent. L'ECT propose a ses étudiants une pédagogie de l'action favorisant leur implication
par des missions concrétes, de nombreux stages professionnels en entreprise et l'intervention de
professionnels du secteur auprés des étudiants.

VOUS SOUHAITEZ VOUS SOUHAITEZ MENER VOUS SOUHAITEZ PARTAGER VOTRE
ACCUEILLIR UN STAGIAIRE ? UNE ETUDE DE MARCHE, EXPERIENCE PROFESSIONNELLE OU ETES
DEPLOYER UNE ACTION A LA RECHERCHE DE NOUVELLES RECRUES ?
Les étudiants de I'ECT, COMMERCIALE?
peuvent étre intéressés, Devenez membre du jury lors des soutenances
nous réceptionnons faites appel aux compétences des étudiants de I'ECT ou participez aux
vos offres de stages. des étudiants de 'ECT. séminaires de recrutement organisés par 'ECT.
LES PERIODES DE STAGE: LES PERIODES DE SEMINAIRE: LES PERIODES DE SOUTENANCE:
14 année 8 semaines de juin a juillet Janvier Projet évenementiel Aout ECT3
2°me apnnée 24 semaines de janvier a février Janvier février Etude de marché et enquéte Septembre ECT2
et de juillet a septembre Mars Séminaire recrutement Octobre ECT3
3%me apnée 20 semaines de mars a juillet Octobre Séminaire phoning et training vente Mars ECT2
Novembre Séminaire management/leadership
De Octobre Mise en place d'actions
aDécembre

: |



